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JAK PRODAVAT ZIVOTNI POJISTENI V BANCE

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/jak-prodavat-zivotni-pojisteni-v-bance-70

Ve spolupraci s ab connectia s r.o.

MAXIMALNi POCET \ UROVEN KURZU y \ CASOVA NAROCNOST
, UCASTNIKO 2 % 8

Stredni 8 hod /1 den
12 Gcastnikd

O cem trénink bude

Trénink je postaven na potreby fizeni prodeje Zivotniho pojisténi pro reditele bankovni pobocky. Klicova témata
tréninku jsou:

.- podpora prodeje produktu pojisténi

- motivace bankovnich pracovnik pro jeho prodej,

. ziskani argumentu pro klienty, aby se rozhodli pojisténi koupit.

Trénink je zaméren na uvédoméni si vyznamu pojisténi a jeho prinos v portfoliu pracovnika banky. Vyznamnou

Casti Skolenf je vytvoreni databanky argumentd pro prodej pojisténi jednotlivym klientim. Naleznete techniky,
jak zaclenit pojisténi do prodejni obsluhy na prepazce banky.

Co pouzijete v praxi

. Ziskate argumenty pro motivaci, Vami fizenych pracovnikl pobocky banky, k prodeji pojisténi.
. Systém rizeni prodeje pojisténi.

- Vyznamnou &asti Skoleni je vytvoreni databanky argumentd pro prodej pojisténi jednotlivym klientdm.
Naleznete techniky, jak zaclenit pojisténi do prodejni obsluhy na prfepazce banky.

Na co se zamérime
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Vyznam pojisténi a jeho dlleZitost.

Prinos prodeje pojisténi pro pracovnika banky.

Vytvoreni databanky argumentl pro jednotlivé tipy klientd.

Praktické priklady uzitkd pojisténi pro klienta.

Ziskate argumenty jak presvédcit k prodeji pojisténi vami fizené pracovniky.

Navod pro nastaveni obchodniho procesu podporujici prodej pojisténi na vami fizené pobocce.

Uéastnici tohoto kurzu si koupili také

Kou¢ mentorem a mentor koucem

Naucite se rozliSovat rlizné typy lidi, které vedete, pripadné s kterymi na denni bazi spolupracujete.



