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POJISTOVNICTVi JE MU) BUSINESS

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/pojistovnictvi-je-muj-business-79

Ve spolupraci s ab connectia s r.o.

UCASTNIKO Pokro¢ili 16 hod / 2 dny
12 Gcastnikd . -

@ MAXIMALNi POCET 3 \ UROVEN KURZU '16\ CASOVA NAROCNOST

O cem trénink bude

Jak se stat z pojistovaciho poradce podnikatelem? Pres cile k planu, od planu k systému, k systému
pridat dovednosti a ty pievést do akce.

Trénink je zaméren na vytvoreni systému a navyku prace pro prodej pojisténi a ostatnich financnich produktd.
Ucastnici jsou jak obchodnici, tak manazefi, tim se u¢i obé strany: obchodnici efektivné prodavat a
manazefi prakticky Fidit obchod.

Program stfida teoretickou pfipravu s aplikaci do praxe. Tim podporuje ziskané dovednosti s obchodem.
Vzdélavaci akademii vedeme v rezimu VAKAV modelu, ktery jsme vytvorili pro fizeni aktivit obchodnikd:

- Vysledky dosavadni

- Aktivity minulé

- Kompetentnost - tréninkové témata

- Aktivity budouci

- Vysledky naplanované

Co pouzijete v praxi

Kazdy Gcastnik tréninkd si vytvori redlny business plan, ktery pouziva pfi své praxi.

Pokud jste obchodnik, z vasich predstav vznikne strategie prace s klienty i s ¢asovym pldnem. K nému obdrzite
také "balicek dovednosti", které umozni naplnit vas diar obchodnimi schiizkami a z kazdé schiizky dosahnout
zisk.

Pokud jste manazer, trénink vdm ukdaze, jak adaptovat nové a restartovat neproduktivni obchodniky.

Kdyz je program obsazen novymi obchodniky, potom plIni roli vykonnostni adaptace. Pokud jsou Gcastniky
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stavajici obchodnici, pak je vhodny pro ty, kterym klesla obchodni aktivita, v tom pfipadé pini roli krizového

fizeni prodeje.

Na co se zameérime

Business plan v Cislech a pravidlech

Kdo je mUj klient. Po ¢em touzi. Kde jej najit

Priprava na namitky: databanka argumentd

Kazdy telefonat je ziskovy

Nastaveni budoucich obchodnich aktivit

Jesté ziskate

Tréninkové materialy v tiSténé podobé

Kdo Vas bude trénovat
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Budovani obchodni sité

Gerhard Mendrok, MBA

Kdy?Z spojime lidsky um a pracovni nasazeni, pak vysledem mdze byt jediné
rast

Vedu programy dilem rozvojové, Castecné projektové a hodné vykonnostné. Je
to smés selského rozumu a zkusenosti svych i jinych. To vSe smichano se
zakladni teorii. Proto jsou dovednosti a znalosti z mych program{ vzdy ihned
pouzitelné v praxi. Mam na zfeteli vzdy Vas konkrétni uzitek. Vasim pfinosem i
mym cilem je tedy méfitelny posun vpred. Snad proto mam vérné klienty.
Budu rad, kdyz to budete i Vy.

Realizace projekt(l pro: CSOB Leasing a.s., CSOB Pojistovna a.s,Ceskoslovenské
obchodnd banka a.s., UNIQA pojistovna a.s., Tatra banka a.s., Allianz Slovenska
poistovna, a.s., Ceska pojistovna a.s., Raiffeisen stavebni spofitelna, J&T
BANKA a.s., Unimarco a.s., AXA pojistovna, CAPITOL akciova spolo¢nost,
Kapitol financni poradenstvi a.s., ASA, Modra Pyramida stavebni spofitelna,
Generali Slovensko, UNION poistoviia, IZOLAS - Saint Gobain, Kooperativa
pojistovna, a.s., Vienna Inshurance Group

Ucastnici tohoto kurzu si koupili také



Tréninkovy program je zaméren na stavbu celé obchodni sité nebo doplnéni obchodni struktury v
pojistovnictvi.



