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FRONTA PRED POBOCKOU

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/fronta-pred-pobockou-62

Ve spolupraci s ab connectia s r.o.

UCASTNIKO Stredni 8 hod /1 den
12 Gcastnika

@ MAXIMALNi POCET y) \ UROVEN KURZU y 8\ CASOVA NAROENOST

O cem trénink bude

Dostanete nastroje jak zvysit navstévnost pobocky a systematicky pracovat s klientem.
Klienti se k Vam budou vracet!
Fronta pred pobockou! To je sen kazdého provozovatele prepazek, expozitur, kancelari.
- Otevirate novou pobocku?
- Chcete zvysit vytéZznost obchodniho mista?
- Chcete naucit klienty navstévovat vase pracovisté?

Trénink vam da pouzitelny navod, jak navysit pocet pfichozich klientd do kancelare: vytvoreni dlouhodobé
strategie v budovani vztahu s klientem + techniky, které zvysi ndvstévnost a zajisti rentabilitu obchodniho
mista.

Co pouzijete v praxi

- Navody z praxe jak zvysit navstévnost na pobocce

.- Poznate svého klienta a dokdazete jej motivovat k ndvstéveé vasi pobocky

- Efektivné budete mit zorganizovany cas vaseho pracovisté

- Dostanete do rukou ndstroje na systematickou praci s klientem

- Vétsina navstév klienta bude napladnovana a tim poroste ziskovost vasi pobocky


https://www.treninky.cz/trenink/fronta-pred-pobockou-62
https://www.treninky.cz/trenink/fronta-pred-pobockou-62

Na co se zamérime

Co klienta 1aka k navstévé kancelare

Jak prodat klientovi vyhody schlizky na pobocce
Co délat, kdyZ se klient brani navstévé pobocky
Jak zavazat klienta k opakované navstéve pobocky

Organizace aktivit na pobocce

Jesté ziskate

Tréninkové materialy v tisténé podobé

Kdo Vas bude trénovat

Ing. Petr Musil

e o
('m F‘ S ak&nim pldnem efektivné a s profitem.
h AT
- Od roku 1997 plsobim v oboru pojistovnictvi. Zkusenosti jsem ziskal jak z
V pfimého prodeje, tak managementu. Z pozice Zemského reditele, Allianz

( pojistovny, jsem odesel do své maklérské firmy na pozici vykonného reditele.
Klienti a Ucastnici trénink{ ocenuji mou silnou orientaci na méfitelny vysledek,

pfimocarost a realnou zkusenost z obchodu a managementu.
Tréninky, které vedu, jsou tematicky zaméreny: projekty obchodni strategie,
manazerské a obchodni dovednosti, fizeni aktivit, finan¢ni poradenstvi pro
privatni a korporatni klienty, vykonnostni koucink, komunikace, konflikty a
asertivita, vyjednavani, tymova prace, motivace, péce o klienta.
Vybér z realizovanych projektd pro: Allianz pojistovna, a.s. Raiffeisen stavebni
spofitelna, UNIQA pojistovna a.s., CSOB Leasing Slovensko, CSOB Banka
Slovensko, KAPITOL pojistovaci a finan¢ni poradenstvi, a.s.

Trénink pripravuje

garant tréninku

treninky@treninky.cz

Zajistuji realizaci tohoto tréninku tak, abyste byli v prijemném prostredi a
poslouchali inspirativni téma vedouci k Vasemu viditelnému zlepseni. Vérim, ze
to je diivod se k ném vracet.
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