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PRACE S KONTAKTY

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/prace-s-kontakty-105

Ve spolupraci s ab connectia s r.o.

UCASTNIKO Stredni 8 hod /1 den
12 Uéastnikﬁ ™ .

@ MAXIMALNi POCET 2 \ UROVEN KURZU 4 8\ CASOVA NAROCNOST

O cem trénink bude

Vas diar zeje prazdnotou, nemate naplanované obchodni schiizky. Nevite, kde najit nové zdroje zakaznikd. Mate
nastaveny obchodni plan a musite jej pInit, zavisi na tom vase odména.

Ukdzeme vam, jak najit, ziskat a pracovat s kontakty. Vytvorite si vlastni systém prace s kontakty. Efektivni
prace s kontakty zvysi prijem firmy, ale hlavné obchodnik@m.

Co pouzijete v praxi

Ucastnici ziskaji postupy a tipy, jak ziskavat data na trhu i uvnitf firmy. Nau¢i se, jak s nimi systematicky
pracovat.

Firma ziska inovacni podklad pro navrhy zmén v internich systémech, pro jejich budouci efektivnéjsi vyuziti.

Na co se zamérime

Zdakladni rozdéleni obchodnich pfilezitosti
Interni zdroje obchodu
Externi zdroje obchodu

Skryté ndkupni signaly


https://www.treninky.cz/trenink/prace-s-kontakty-105
https://www.treninky.cz/trenink/prace-s-kontakty-105

ZaloZeni vlastni databaze jako nastroj pro sjednoceni rozptylenych zdrojd

Tvorba networkingu

Jesté ziskate

Workshop kombinovany s tréninkem

Materidly v tiSténé podobé

Certifikat o absolvovani kurzu

Kdo Vas bude trénovat
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Trénink pripravuje

garant tréninku

treninky@treninky.cz

Zajistuji realizaci tohoto tréninku tak, abyste
byli v pfijemném prostredi a poslouchali
inspirativni téma vedouci k Vasemu viditelnému
zlepSeni. VErim, ze to je dlvod se k ném vracet.

Ing. Petr Musil

S akcnim planem efektivné a s profitem.

Od roku 1997 plsobim v oboru pojistovnictvi. Zkusenosti jsem ziskal jak z
pfimého prodeje, tak managementu. Z pozice Zemského reditele, Allianz
pojistovny, jsem odesel do své maklérské firmy na pozici vykonného reditele.
Klienti a Ucastnici trénink{ ocenuji mou silnou orientaci na méritelny vysledek,
pfimocarost a realnou zkusenost z obchodu a managementu.

Tréninky, které vedu, jsou tematicky zaméreny: projekty obchodni strategie,
manazerské a obchodni dovednosti, fizeni aktivit, financni poradenstvi pro
privatni a korporatni klienty, vykonnostni koucink, komunikace, konflikty a
asertivita, vyjednavani, tymova prace, motivace, péce o klienta.

Vybér z realizovanych projektl pro: Allianz pojistovna, a.s. Raiffeisen stavebni
spofitelna, UNIQA pojistovna a.s., CSOB Leasing Slovensko, CSOB Banka
Slovensko, KAPITOL pojistovaci a finan¢ni poradenstvi, a.s.
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