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TECHNIK V ROLI OBCHODNIKA

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/technik-v-roli-obchodnika-51

Ve spolupraci s ab connectia s.r.o.

UCASTNIKO Stredni 8 hod /1 den
12 Gcastnika . .

@ MAXIMALNi POCET y) \ UROVEN KURZU y 8\ CASOVA NAROENOST

O cem trénink bude

- Zkuseni obchodnici, znali produktu, jsou ¢asto vice odbornici nez prodejci.
- Novi obchodnici se Casto orientuji na parametry zboZi a sluzeb.

U obou je vysledkem mald efektivita schlizek a maléd prodejnost zbozi a sluzeb na obchodnich mistech. Jenze,
zisk je tvoren prodejem. Pfekvapime Vas jednoduchym modelem, ktery zvysi motivaci k prodeji a tim i
obchodni vysledky. Specidlné jsme vyvinuli model CORA, ktery je zapamatovatelny, pracuje s logickou
strukturou a je pouzitelny pro prodej zbozi i sluzeb, na prodejné i v terénu. Model CORA jsme vyvinuli
specialné pro Ceské a slovenské obchodni firmy a jejich zékazniky.

Co pouzijete v praxi

Dostanete vlastni ndvod, jak se chovat ke klientum, abyste je motivovali k nakupu.

Model CORA zavadime do praxe jiz 6 let v Cechach a na Slovensku u nasich klient(i. Daff se ndm touto metodou
ménit negativni postoje obchodnikl na chut prodavat. Model méa ¢tyri jednoduché kroky, proto se da krasné
pouzit v praxi a tim zvysit Vas obrat.

Na co se zamérime

Vytvorime si skupiny zékaznik( a popiseme jejich potreby
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Ke kazdé skupiné nastavime konkrétni cile

Pro kazdého Ucastnika pfipravime sérii otazek

Shroméazdime vsechny mozné reakce zakaznik(

Ke kazdé reakci najdeme proti reakci

Nacvi¢ime praktické situace

Jesté ziskate

Model tréninku je Uspésné prozkousen praxi. 6let se jim Fidi obchodnici v pfimém prodeji

IndividudIni pfistup lektora

Tréninkové materialy v tiSténé podobé

Certifikat o absolvovani kurzu

Obcerstveni + obéd

Kdo Vas bude trénovat
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Trénink pripravuje

Ing. Petr Musil

S akcnim planem efektivné a s profitem.

Od roku 1997 plsobim v oboru pojistovnictvi. Zkusenosti jsem ziskal jak z
pfimého prodeje, tak managementu. Z pozice Zemského reditele, Allianz
pojistovny, jsem odesel do své maklérské firmy na pozici vykonného reditele.
Klienti a Ucastnici trénink{ ocenuji mou silnou orientaci na méritelny vysledek,
pfimocarost a realnou zkusenost z obchodu a managementu.

Tréninky, které vedu, jsou tematicky zaméreny: projekty obchodni strategie,
manazerské a obchodni dovednosti, fizeni aktivit, financni poradenstvi pro
privatni a korporatni klienty, vykonnostni koucink, komunikace, konflikty a
asertivita, vyjednavani, tymova prace, motivace, péce o klienta.

Vybér z realizovanych projektl pro: Allianz pojistovna, a.s. Raiffeisen stavebni
spofitelna, UNIQA pojistovna a.s., CSOB Leasing Slovensko, CSOB Banka
Slovensko, KAPITOL pojistovaci a financni poradenstvi, a.s.
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Zajistuji realizaci tohoto tréninku tak, abyste
byli v prijemném prostredi a poslouchali
inspirativni téma vedouci k Vasemu viditelnému
zlepSeni. V&fim, Ze to je dlivod se k ndm vracet.

Uéastnici tohoto kurzu si koupili také

Skola zvladani odporu a namitek

Situace, které dnes povaZzujete za projev nesouhlasu a nezajmu budete povazovat za prilezitost k dalSimu
jednani!

Umim komunikovat se svymi lidmi?

Naucime Vas, jak efektivné komunikovat - se svym podfizenym, nadfizenym, partnerem, klientem,
zakaznikem, protivnikem i pracovnim tymem.


mailto:treninky@treninky.cz

