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VYDELE)J ZNOVU NA SVEM KMENI

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/vydelej-znovu-na-svem-kmeni-110

Ve spolupraci s Petrem Musilem

UCASTNIKO Stfedni 16 hod / 2 dny
12 Gcastnikd . -

: @ MAXIMALNi POCET y) \ UROVEN KURZU '16\ CASOVA NAROENOST

O cem trénink bude

Kurz je zaméren na ziskani provize najitim obchodnich prilezitosti v kmeni obchodnika a jejich
vytézenim.

Ucastnici tréninku se nauci systematicky pracovat s kmenem klientdl. Ziskaji postup pro aktivni praci s klienty v
pojistném kmeni a jak vést obchodni schiizku s timto klientem. Nastavi individuaini systém automatického
naplnéni didre obchodnimi prilezitostmi z klientského kmene.

Co pouzijete v praxi

Argumentace vyvolavajici zajem klienta o schfizku a koupi. U¢inny telefonicky rozhovor a zpGsob, jak jej
realizovat. Unikatni zvladani namitek z aktivniho telefonniho rozhovoru véetné priklad( z praxe. ZpUsob otevreni
obchodni schlizky vedouci k prodeji dal$ich produktd. Pokladani otdzek a zvladani reakci klienta na schlizce z
praxe vletné nej¢astéjsi reakce: "..musim si to rozmyslet."

Na co se zamérime

Jak vybrat klienty k osloveni
Jak pracovat s klientskou databdzi tak, aby mi automaticky generovala obchodni prilezitosti

Jak vést telefonicky rozhovor tak, aby vedl ke schiizce, ktera se uskute¢ni
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Jak vést obchodni schlizku tak, aby vedla k prodeji

Vytvoreni pravidel pro praci s kmenem

Zavedeni do praxe systematickou praci s kmenem

Kdo Vas bude trénovat
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Trénink pripravuje

garant tréninku

treninky@treninky.cz

Zajistuji realizaci tohoto tréninku tak, abyste
byli v pfijemném prostredi a poslouchali
inspirativni téma vedouci k Vasemu viditelnému
zlepSeni. V&rim, ze to je dlvod se k ném vracet.

Ing. Petr Musil

S ak¢nim planem efektivné a s profitem.

Od roku 1997 plsobim v oboru pojistovnictvi. Zkusenosti jsem ziskal jak z
pfimého prodeje, tak managementu. Z pozice Zemského feditele, Allianz
pojistovny, jsem odesel do své maklérské firmy na pozici vykonného reditele.
Klienti a Ucastnici tréninkl ocenuji mou silnou orientaci na méritelny vysledek,
pfimocarost a realnou zkusenost z obchodu a managementu.

Tréninky, které vedu, jsou tematicky zaméreny: projekty obchodni strategie,
manazerské a obchodni dovednosti, fizeni aktivit, financni poradenstvi pro
privatni a korporatni klienty, vykonnostni koucink, komunikace, konflikty a
asertivita, vyjednavani, tymova prace, motivace, péce o klienta.

Vybér z realizovanych projektl pro: Allianz pojistovna, a.s. Raiffeisen stavebni
spofitelna, UNIQA pojistovna a.s., CSOB Leasing Slovensko, CSOB Banka
Slovensko, KAPITOL pojistovaci a finan¢ni poradenstvi, a.s.
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