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EFEKTIVNI MANAZERSKE RIZENI

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/efektivni-manazerske-rizeni-103

Ve spolupraci s ab connectia s r.o.

UCASTNIKO Pokro¢ili 16 hod / 2 dny
12 Gcastnika ] "

@ MAXIMALNi POCET 3 \ UROVEN KURZU '16\ CASOVA NAROCNOST

O cem trénink bude

Nesete odpovédnost za pfedani znalosti a dovednosti svym kolegdim?

U svych obchodnik(l potfebujete naplanovat a spustit proces, jehoZ vystupem jsou obchodni vysledky.
Soucasné i pladnujete a realizujete obchodni, ndborové a fidici aktivity.

Pracujete se strategickym nebo kratkodobymi plany.

Co mérim, to Fidim.

Co pouzijete v praxi

Sestavime aktivni diar, ktery umi vstrebat rliznorodé pozadavky na fizeni, planovani a plnéni cild. Vyhodnotite si
soucasny stav a oznacite pficiny ¢asového pnuti.
Provedete revizi a ocisténi jednotlivych c¢innosti. Po pohledu do minulosti prejdete k popisu nového stavu.

Na zdkladé osnovy budee tvorit krokové systém vasi prace v Case. To vSe na redlné situaci. Proto vystupem
bude architektura vlastniho aktivniho diare.

Na co se zamérime

Rozdéleni ¢innosti na klicové a doplhkové

Odstranéni balastnich Ukond


https://www.treninky.cz/trenink/efektivni-manazerske-rizeni-103
https://www.treninky.cz/trenink/efektivni-manazerske-rizeni-103

Vytvoreni logickych ndvaznosti v ¢innostech

Nastaveni prace s planovanymi a narazovymi aktivitami
Jak dosahnout efektivniho pinéni cild

Sestaveni Aktivniho diare

Jesté ziskate

Navod jak aktivné fidit kalendar

Materidly v tiSténé pobobé

Trénink pripravuje

garant tréninku

treninky@treninky.cz

Zajistuji realizaci tohoto tréninku tak, abyste
byli v prijemném prostredi a poslouchali
inspirativni téma vedouci k Vasemu viditelnému
zlepSeni. Véfim, ze to je dlivod se k ném vracet.

Uéastnici tohoto kurzu si koupili také

Jak prodavat zivotni pojisténi v bance

Hledate ddvody k prodeji pojisténi na bankovni pobocce? Premyslite jak zvysit prodej pojistnych produktl
Vami fizenymi pracovniky? Uvitadte argumenty, které pfiméji klienty uvazovat o pojisténi?

Kou¢ mentorem a mentor kouc¢em
Naucite se rozliSovat rlizné typy lidi, které vedete, pripadné s kterymi na denni bazi spolupracujete.
Pojistovani malych firem

Obchodnici potrebuji poznat core business svych potencialnich klientd, malych firem. V tomto tréninku ziskaji
informace, které spoji s obchodnimi argumenty a oboji prenesou do prodejni redi.
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