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JAK ZISKAVAT DOPORUCENI

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/jak-ziskavat-doporuceni-119

Ve spolupraci s ab connectia s r.o.

UCASTNIKO Stredni 8 hod /1 den
12 Gcastnika . .

@ MAXIMALNi POCET 2 \ UROVEN KURZU y 8\ EASOVA NAROCNOST

O cem trénink bude

V prerozdéleném trhu a v dobé regulaci se stava klicovou disciplinou otevirani dvefi novym
klientim. Boj o data poroste a pfitom ¢asto "sedime na zdrojich", za které by jini platili zlatem.
Navic u témér kazdého stavaji ho klienta existuje motiv, aby nového klienta privedl k vdam. Umite
tento motiv najit?

Doporuceni, tedy reference, jsou zdroje jako kazdé jiné. Jejich vytézeni zavisi na znalosti: kde je hledat a pro¢
osoby, které zndme, by ndm méli tyto zdroje poskytovat. Budeme tedy obchodovat s vlastniky dat a nau¢me se
pro¢ by ndm je méli poskytnout.

Co pouzijete v praxi

Ziskate a ve své praxi vyuzijete ndvod jak u kazdého klienta najit dlvody pro predani reference.
Pfejdete z otazky ... "neznate nékoho, kdo by vyuzil mé sluzby..." do systému napoveédy. V praxi to znamena, Ze
pro kazdého soucasného klienta budete mit strategii i taktiku dovolani referencnich pfrilezitosti.

Na co se zameérime

Popiseme typy klientl a jejich motivaci dat ndm doporuceni = najdeme jejich uZitky
Najdeme osoby, které z podstaty své Cinnosti maji motiv doporucovat = vzbudime jejich uzitky
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PopiSeme, kdo jsou lidé a pfilezitosti, na které chceme doporuceni = najdeme své uzitky

Z uzitkd sestavime napovédu = argumentaci, ktera je logicka pro klienta

Z argumentl poskladame otazky do systému tak, aby vedly dotazovaného k nasemu cili

Eliminujeme a zvlddneme reakce dotazovanych

Jesté ziskate

Pro praxi pouzitelny ndvod jak si fici o doporuceni na nového klienta

Informace a ndvody v papirové podobé

Kdo Vas bude trénovat
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Trénink pripravuje

garant tréninku

treninky@treninky.cz

Zajistuji realizaci tohoto tréninku tak, abyste byli v
prijemném prostredi a poslouchali inspirativni téma
vedouci k Vasemu viditelnému zlepseni. Vérim, ze to

je dlivod se k nam vracet.

Ing. Petr Musil

S akcnim planem efektivné a s profitem.

Od roku 1997 plsobim v oboru pojistovnictvi. Zkusenosti jsem ziskal jak z
pfimého prodeje, tak managementu. Z pozice Zemského reditele, Allianz
pojistovny, jsem odesel do své maklérské firmy na pozici vykonného reditele.
Klienti a Ucastnici trénink{ ocenuji mou silnou orientaci na méritelny vysledek,
pfimocarost a realnou zkusenost z obchodu a managementu.

Tréninky, které vedu, jsou tematicky zaméreny: projekty obchodni strategie,
manazerské a obchodni dovednosti, fizeni aktivit, financni poradenstvi pro
privatni a korporatni klienty, vykonnostni koucink, komunikace, konflikty a
asertivita, vyjednavani, tymova prace, motivace, péce o klienta.

Vybér z realizovanych projektl pro: Allianz pojistovna, a.s. Raiffeisen stavebni
spofitelna, UNIQA pojistovna a.s., CSOB Leasing Slovensko, CSOB Banka
Slovensko, KAPITOL pojistovaci a financni poradenstvi, a.s.
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