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LOV PRILEZITOSTI V POJISTOVNICTVi

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/lov-prilezitosti-v-pojistovnictvi-106

Ve spolupraci s ab connectia s r.o.

UCASTNIKO Stredni 8 hod /1 den
12 l:léastnllkl(:l - -

@ MAXIMALNi POCET ., \ UROVEN KURZU y 8\ ¢ASOVA NAROENOST

O cem trénink bude

Vas diar zeje prazdnotou, nemate naplanované obchodni schlizky.
Nevite, kde vzit kontakty na osloveni, ze kterych bude realizovana schiizka.

Mate nastaveny obchodni plan a musite jej plnit, zavisi na tom vas pfijem. Ukazeme vam, jak najit, ziskat a
pracovat s kontakty. Vytvofite si vlastni systém prace s kontakty.

Co pouzijete v praxi

Ucastnici ziskaji postupy a tipy, jak ziskavat data na trhu i uvnit firmy. Nauci se, jak s nimi systematicky
pracovat.

Firma ziskd inovacni podklad pro ndvrhy zmén v internich systémech, pro jejich budouci efektivnéjsi vyuziti.

Na co se zameérime

Z&kladni rozdéleni obchodnich pfilezitosti
Interni zdroje obchodu
Externi zdroje obchodu


https://www.treninky.cz/trenink/lov-prilezitosti-v-pojistovnictvi-106
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Skryté nakupni signaly
ZaloZeni vlastni databaze jako nastroj pro sjednoceni rozptylenych zdrojd

Tvorba networkingu

Jesté ziskate

Workshop kombinovany s tréninkem
Materidly v tiSténé podobé

Certifikat o absolvovani kurzu

Kdo Vas bude trénovat

Gerhard Mendrok, MBA

— T KdyZ spojime lidsky um a pracovni nasazeni, pak vysledem mdze byt jediné
W rist

e, X Vedu programy dilem rozvojové, ¢astecné projektové a hodné vykonnostné. Je

| to smés selského rozumu a zkusenosti svych i jinych. To vSe smichano se

| zakladni teorii. Proto jsou dovednosti a znalosti z mych program{ vzdy ihned
pouZzitelné v praxi. Mam na zfeteli vzdy Vas konkrétni uzitek. Vasim prinosem i
mym cilem je tedy méfitelny posun vpfed. Snad proto mam vérné klienty.
Budu rad, kdyz to budete i Vy.
Realizace projekt(l pro: CSOB Leasing a.s., CSOB Pojistovna a.s,Ceskoslovenské
obchodné banka a.s., UNIQA pojistovna a.s., Tatra banka a.s., Allianz Slovenska
poistovna, a.s., Ceska pojistovna a.s., Raiffeisen stavebni spofitelna, J&T
BANKA a.s., Unimarco a.s., AXA pojistovna, CAPITOL akciova spolocnost,
Kapitol finan¢ni poradenstvi a.s., ASA, Modra Pyramida stavebni spofitelna,
Generali Slovensko, UNION poistoviia, IZOLAS - Saint Gobain, Kooperativa
pojistovna, a.s., Vienna Inshurance Group

Ing. Petr Musil

S akénim planem efektivné a s profitem.

Od roku 1997 plsobim v oboru pojistovnictvi. Zkusenosti jsem ziskal jak z
primého prodeje, tak managementu. Z pozice Zemského reditele, Allianz
pojistovny, jsem odeSel do své maklérské firmy na pozici vykonného reditele.
Klienti a Ucastnici trénink{ ocenuji mou silnou orientaci na méfitelny vysledek,
primocarost a redlnou zkusenost z obchodu a managementu.

Tréninky, které vedu, jsou tematicky zaméreny: projekty obchodni strategie,
manazerské a obchodni dovednosti, fizeni aktivit, finan¢ni poradenstvi pro
privatni a korporatni klienty, vykonnostni koucink, komunikace, konflikty a
asertivita, vyjednavani, tymova prace, motivace, péce o klienta.

Vybér z realizovanych projekt( pro: Allianz pojistovna, a.s. Raiffeisen stavebni
spofitelna, UNIQA pojistovna a.s., CSOB Leasing Slovensko, CSOB Banka
Slovensko, KAPITOL pojistovaci a financni poradenstvi, a.s.




Trénink pripravuje

garant tréninku

treninky@treninky.cz

Zajistuji realizaci tohoto tréninku tak, abyste
byli v pfijemném prostredi a poslouchali
inspirativni téma vedouci k Vasemu viditelnému
zlepSeni. V&rim, Ze to je dlivod se k ném vracet.
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