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PROFIOBCHODNIK

PRIHLASENi NA TRENINK ON-LINE

https://www.treninky.cz/trenink/profiobchodnik-37

Ve spolupraci s Petrem Musilem

UCASTNIKO Stredni 40 hod / 5 dnd
12 Gcastnika . .

@ MAXIMALNi POCET 2 \ UROVEN KURZU y 40\ EASOVA NAROCNOST

O cem trénink bude

Zivi vas prodej? Touzite mit vétsi pfijem za odvedenou praci? Nevite jak pracovat se stavajicimi
klienty? Hledate cesly kde najit a jak oslovit nové klienty?

Pokud jste obchodnik, z vasich predstav vznikne strategie prace s klienty i s ¢asovym pldnem. K nému obdrzite
také "balicek dovednosti", které umozni naplnit vas diar obchodnimi schlizkami a z kazdé schlizky dosahnout
zisk.

Pokud jste manazer, trénink vdm ukdze, jak adaptovat nové a restartovat neproduktivni obchodniky.

Casova naroénost programu je 5 dn tréninku + 6 tydnt praxe.

Co pouzijete v praxi

V programu se strida teoretickd priprava s praxi, a tim se propoji ziskané zruc¢nosti s obchodem. Za¢indme
pfipravnymi bloky s postupnym nacvikem témat. Vedeme jej v rezimu VAKAV modelu, ktery jsme vytvofrili
pro fizeni aktivit obchodnikd:

1. Vysledky dosavadni

2. Aktivity minulé

3. Kompetentnost - tréninkové témata

4. Aktivity budouci

5. Vysledky naplanované

Ndsleduje prakticky blok, ktery se vénuje vlastnimu prodeji a aktivitdm v ¢ase. Ziskate pravidla, rady a
navody jak ziskové pracovat s klienty. Pracujte s nimi - stane se z vas Profiobchodnik. Dlkazem jsou


https://www.treninky.cz/trenink/profiobchodnik-37
https://www.treninky.cz/trenink/profiobchodnik-37
http://www.abconnectia.cz/modely.html

uzaviené obchody Ucastnikd, které byly realizovany v pribéhu programu.

Na co se zamérime

MU;j klient v ¢islech a pravidlech

Sestaveni vlastniho Business planu

Kdo je mdj klient. Po ¢em touzi. Kde jej najit

Priprava na namitky: databanka argumentd

Kazdy telefonat je ziskovy

Nastaveni budoucich obchodnich aktivit

Jesté ziskate

Vysledek tréninku: zvysit prijem obchodnika i zisk spolec¢nosti

Tisténé tréninkové materidly

Certifikat o absolvovani kurzu

Kdo Vas bude trénovat
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Gerhard Mendrok, MBA

KdyZ spojime lidsky um a pracovni nasazeni, pak vysledem mdze byt jediné
rdst

Vedu programy dilem rozvojové, ¢aste¢né projektové a hodné vykonnostné. Je
to smés selského rozumu a zkusenosti svych i jinych. To vSe smichano se
zakladni teorii. Proto jsou dovednosti a znalosti z mych program{ vzdy ihned
pouzitelné v praxi. Mdm na zfeteli vzdy V&S konkrétni uzitek. Vasim prinosem i
mym cilem je tedy méfitelny posun vpred. Snad proto mam vérné klienty.
Budu rad, kdyz to budete i Vy.

Realizace projektl pro: CSOB Leasing a.s., CSOB Pojistovna a.s,Ceskoslovenska
obchodné banka a.s., UNIQA pojistovna a.s., Tatra banka a.s., Allianz Slovenska
poistovna, a.s., Ceska pojistovna a.s., Raiffeisen stavebni spofitelna, J&T
BANKA a.s., Unimarco a.s., AXA pojistovna, CAPITOL akciova spolo¢nost,
Kapitol finan¢ni poradenstvi a.s., ASA, Modra Pyramida stavebni spofitelna,
Generali Slovensko, UNION poistoviia, IZOLAS - Saint Gobain, Kooperativa
pojistovna, a.s., Vienna Inshurance Group
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Trénink pripravuje

garant tréninku

treninky@treninky.cz

Zajistuji realizaci tohoto tréninku tak, abyste
byli v pfijemném prostredi a poslouchali
inspirativni téma vedouci k Vasemu viditelnému
zlepSeni. Vérim, ze to je dlvod se k ném vracet.

Ing. Petr Musil

S akénim planem efektivné a s profitem.

Od roku 1997 plsobim v oboru pojistovnictvi. Zkusenosti jsem ziskal jak z
prfimého prodeje, tak managementu. Z pozice Zemského reditele, Allianz
pojistovny, jsem odesel do své maklérské firmy na pozici vykonného reditele.
Klienti a Ucastnici trénink{ ocenuji mou silnou orientaci na méfitelny vysledek,
pfimocarost a realnou zkusenost z obchodu a managementu.

Tréninky, které vedu, jsou tematicky zaméreny: projekty obchodni strategie,
manazerské a obchodni dovednosti, fizeni aktivit, finan¢ni poradenstvi pro
privatni a korporatni klienty, vykonnostni koucink, komunikace, konflikty a
asertivita, vyjednavani, tymova prace, motivace, péce o klienta.

Vybér z realizovanych projektd pro: Allianz pojistovna, a.s. Raiffeisen stavebni
spofitelna, UNIQA pojistovna a.s., CSOB Leasing Slovensko, CSOB Banka
Slovensko, KAPITOL pojistovaci a financni poradenstvi, a.s.

Uéastnici tohoto kurzu si koupili také

Jak prodavat zZivotni pojisténi v bance

Hledate ddvody k prodeji pojisténi na bankovni pobocce? Premyslite jak zvysit prodej pojistnych produktl
Vami rizenymi pracovniky? Uvitate argumenty, které priméji klienty uvazovat o pojisténi?

Zvyseni obratu - pfimy prodej

Trénink je postaven na prfimém prodeji zbozi nebo sluzeb pro MLM struktury. Je zaméren na zvyseni obratu.


mailto:treninky@treninky.cz

